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Quanto costa vendere Instagram?

Se ti stai chiedendo se puoi vendere su Instagram gratuitamente, la risposta è sì. Non è necessario

effettuare alcun pagamento prima di configurare il tuo negozio Instagram, ma tieni presente che per

vendere su Instagram devi disporre di un negozio online a cui collegherai il tuo negozio IG.

Puoi configurare il tuo negozio online utilizzando una delle numerose piattaforme di e-commerce, il che

potrebbe costarti denaro.

Inoltre, per ottenere risultati migliori sul tuo negozio Instagram, potresti dover pagare per annunci e

altre funzionalità che aumenteranno la visibilità e le vendite del tuo marchio.



Quanti follower devi avere per vendere su Instagram?

Avere un gran numero di follower su Instagram può essere un vantaggio quando si vende sulla

piattaforma, ma non è un requisito. Non devi preoccuparti dei follower quando imposti il ​​tuo negozio su

Instagram, poiché non è richiesto un numero di follower per iniziare a vendere sulla piattaforma.

C'è solo una funzione su Instagram Shop che richiede un minimo di 10 follower o un account verificato,

ed è la funzione della storia "Scorri verso l'alto", che ti consente di aggiungere collegamenti alle tue

storie a cui il tuo pubblico può accedere scorrendo verso l'alto.



Come ottenere l'approvazione per lo shopping su Instagram?

Ci sono diversi requisiti che devi soddisfare prima che Instagram approvi la tua pagina per il business.

Secondo il requisito di idoneità commerciale di Instagram, lo sono;

#1. Conformità alle politiche di Instagram

Prima di configurare il tuo negozio Instagram, leggi attentamente i Termini di servizio e le Linee guida

della community di Instagram e segui le guide pubblicate per gli account aziendali.



Come ottenere l'approvazione per lo shopping su Instagram?

#2. Rappresenta la tua attività e il tuo dominio

Il tuo account Instagram professionale deve elencare i prodotti che possono essere acquistati direttamente dal tuo

sito web. Il tuo account deve rappresentare il negozio o il sito Web associato al dominio fornito. Instagram

potrebbe chiederti di eseguire il processo di verifica del dominio per dimostrare che sei il proprietario del tuo

dominio. Ciò significa che avrai bisogno di un sito web autentico prima di poter vendere su Instagram

#3. Trovarsi in un mercato supportato

Non tutti i mercati sono supportati, quindi, se vuoi vendere su Instagram, devi essere in uno dei mercati che

supporta.



Come ottenere l'approvazione per lo shopping su Instagram?

#4. Dimostra affidabilità

Per essere approvato per la vendita su Instagram, il tuo account e il tuo marchio devono dimostrare di potersi fidare, ad

esempio avendo una presenza reale e ben nota.

Questa dimostrazione di affidabilità può includere il mantenimento di una base di follower sufficiente. Inoltre, potrebbe

essere necessario esaminare l'elenco dei follower per rimuovere eventuali account e bot dall'aspetto sospetto.

#5. Fornire informazioni accurate e seguire le migliori pratiche

Quando elenchi i tuoi prodotti, assicurati che le informazioni sul prodotto fornite non siano fuorvianti.

Le tue politiche su rimborsi e resi devono essere chiare e facili da trovare sul tuo sito web o su Instagram.



Come vendere su Instagram senza un sito web

Gli standard di Instagram per l'idoneità al commercio richiedono che tu abbia un dominio del sito Web come una

delle cose fondamentali di cui hai bisogno per poter vendere cose su Instagram. Tuttavia, puoi ancora vendere su

Instagram se non hai un sito web. Ci sono alcuni aspetti negativi, ma è fattibile.

Puoi creare un modulo d'ordine e aggiungere il link alla tua biografia. Il tuo cliente farà clic sul link per completare

l'ordine ed effettuare il pagamento. Inoltre, puoi chiedere al tuo cliente di connettersi tramite WhatsApp per

effettuare ordini o comunicare con loro direttamente su DM per prendere il loro ordine.
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