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dall’idea
all’avvio concreto dell’attività
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rischio di impresa
= non riuscire nel tempo 

a coprire i costi con i 
ricavi

rischio di impresa
= non riuscire nel tempo 

a coprire i costi con i 
ricavi

IMPRESA 
attività  di produzione o scambio

di beni o servizi  
in modo organizzato

con metodo economico
e con professionalitàazienda

= tutti i beni che 
servono per svolgere 

l’attività

azienda
= tutti i beni che 

servono per svolgere 
l’attività non occasionalmente

ma regolarmente
non occasionalmente

ma regolarmente

metodo economico
= puntare a coprire i 

costi con i ricavi
nel medio - lungo 

periodo

metodo economico
= puntare a coprire i 

costi con i ricavi
nel medio - lungo 

periodo

ci sono vari tipi di impresa

in base al tipo di attività:
agricole

commerciali 

in base al soggetto: 
• individuali
• società => di persone (ss, snc, sas)

=> di capitali (spa, srl, sapa)
=> cooperativa 

STEP 1



STEP 1

Quale forma giuridica è più adatta:

- alla mia business idea?
- alla mia propensione al rischio?
- alla mia propensione alla gestione?
- alla mia disponibilità finanziaria?

DI CAPITALI

FORMA GIURIDICA

IMPRESA 
INDIVIDUALE SOCIETA’

DI PERSONE

COOP



IMPRESA INDIVIDUALE

VANTAGGI
• apertura / chiusura semplice e 

poco costosa 
• autonomia / velocità decisionale
• contabilità semplificata

SVANTAGGI
• responsabilità illimitata
• tassazione proporzionata ai profitti

=> maggiori profitti, tassazione più
alta

RISCHIO
LIQUIDAZIONE GIUDIZIALE

IN CASO DI INSOLVENZA

SOCIETA’ PERSONE (ss, snc, sas)

VANTAGGI
• costi apertura < società di capitali
• conferimenti di ogni tipo
• costituzione con qualsiasi capitale
• organizzazione più semplice

rispetto soc. di cap.
• contabilità semplificata

SVANTAGGI
• costi apertura > ditta individuale
• responsabilità illimitata dei soci per 

debiti della società
• rapporto molto stretto tra i soci => 

problemi in caso di disaccordo
• tassazione IRPEF anche senza utili

RISCHIO
LIQUID. GIUD. DELLA SOCIETÀ 

=> ANCHE DEL SOCIO

SOCIETA’ CAPITALI (spa, sapa, srl)

VANTAGGI
• responsabilità limitata dei soci
• tassazione del reddito in capo alla

società

SVANTAGGI
• maggiori costi di costituzione, di

gestione, per la liquidazione
• è più strutturata

=> meno flessibilità

RISCHIO
Liquidazione giud. solo della società

STEP 1



ADEMPIMENTI COSTI

CIVILI

AMMINISTRATIVI

FISCALI

DI GESTIONE

COSTITUZIONE
notaio (per atto costitutivo società)
perizia conferimenti in natura (soc cap.)
apertura P. IVA
iscrizione alla CCIAA / RI

licenze
autorizzazioni
denunce
concessioni

P. IVA

iscrizione annuale CCIAA
tenuta contabilità
deposito bilanci 
libri e registri contabili 
INPS /INAIL

STEP 2

vedi costi di 
costituzione

SUAP

COMUNICAZIONE 
UNICA

ASSICURATIVI INPS
INAIL 



Sede di Forlì - corso della Repubblica 5
tel. +39 0543 713491 / 713476

orario di sportello (solo su appuntamento):
dal lunedì al giovedì dalle 9 alle 12.30 (chiuso il venerdì)

Sede di Rimini - via Sigismondo Pandolfo Malatesta 28
tel. +39 0541 363731 / 363749 / 363732

orario di sportello (solo su appuntamento):
dal martedì al venerdì dalle 9 alle 12.30 (chiuso il lunedì)

SNI - Camera di commercio della Romagna - Forlì-Cesena e Rimini - Sportello Genesi 
Lo Sportello Genesi è lo sportello che la Camera di Commercio della Romagna ha attivato per 
offrire a chi voglia intraprendere un'attività in proprio un primo strumento di orientamento e 
informazione per gestire al meglio ogni decisione sul proprio percorso imprenditoriale.
L'attività dello sportello GENESI - Nuove Imprese è volta a supportare lo sviluppo di nuova 
imprenditoria, soprattutto promossa da donne e da giovani.
Servizi offerti
informazioni sulle opportunità di finanziamento previste dalla normativa comunitaria, nazionale 
e regionale
documentazione di supporto
seminari per supportare l’avvio e la gestione di nuove imprese

Cristina Baldini
sede di Rimini

promozione@romagna.camcom.it
0541 363749

Debora Sartini
sede di Rimini

promozione@romagna.camcom.it
0541 363731



STEP 3

FABBISOGNO 
FINANZIARIO 

INIZIALE

quanto denaro 
serve per  
partire?

dove 
reperirlo?

per creare e alimentare la struttura 
permanente dell’impresa 
(immobili, impianti…)

per avviare e alimentare l’attività 
operativa (materie prime …)

FONTI DI 
FINANZIAMENTO 

INTERNE:
- conferimenti soci
- no ripartizione utili

ESTERNE:
- banche
- finanziarie
- cd. LOVE CAPITAL (FFF)
- BUSINESS ANGELS
- VENTURE CAPITAL



società di capitali 
di recente costituzione. 

qualificabile come micro, piccola, 
media impresa
che si occupa 

esclusivamente / principalmente
di prodotti / servizi innovativi
ad alto contenuto tecnologico

STARTUP INNOVATIVA

attrae in Italia
talenti
imprese innovative
capitali

favorisce 
l’occupazione 
giovanile

favorisce
nuova cultura imprenditoriale
sviluppo tecnologico
innovazione e competitività delle imprese 
italiane



nuova
• prodotto o servizio che non 

c’era prima
• non deve essere per forza 

rivoluzionario
• soluzione originale e 

tecnologica utile
in grado di soddisfare un 
bisogno dei consumatori

(anche di nicchia)

• INVENZIONE
• PROCESSO

• NUOVA COMBINAZIONE DI 
FATTORI PREESISTENTI

• IN QUALUNQUE SETTORE

IDEA

STARTUP INNOVATIVA

valida
non solo creatività, 

ma concretezza 



BENEFICI
alleggerimenti burocratici e fiscali per tutte le

operazioni con CCIAA e registro imprese

 incentivi fiscali per chi ci investe

accesso al credito facilitato

 finanziamenti agevolati

disciplina del lavoro su misura

disciplina societaria flessibile

REQUISITI
1. costituita da non più di 5 anni

2. con sede in Italia / stato UE

3. < 5 milioni di fatturato annuo

4. oggetto esclusivo / prevalente =>
innovazione tecnologica

5. no distribuzione utili

6. non deve risultare da fusione, scissione,
cessione di azienda

7. non deve essere quotata

8. alto investimento in R&S / team qualificato
/ titolare di brevetti o software registrati

STARTUP INNOVATIVA



BUSINESS
ANGELS

VENTURE CAPITAL

EQUITY 
CROWDFUNDING
raccolta fondi online (su specifiche 

piattaforme autorizzate) lanciata da 
un’impresa per  acquisire capitale.

i finanziatori acquistano una 
partecipazione alla società

3 F
cd. «LOVE CAPITAL» SMART & START

Sistema di incentivi per le startup 
innovative che fa capo al MISE

Finanzia progetti compresi tra 100.000 euro 
e 1,5 milioni di euro..

FONTI DI 
FINANZIAMENTO 

STARTUP INNOVATIVA

BANCHE



 tipo di attività 
 settore di  mercato

 forma giuridica (individuale, società, tipo specifico di società)

incidono direttamente sul



BUSINESS 
PLAN

descrive in concreto 
l’idea e come realizzarla 

nel primo triennio di 
attività

fornisce informazioni su cosa / come l'imprenditore 
intende realizzare la sua idea

biglietto da visita per presentare l’impresa all'esterno 
(finanziatori, clienti fornitori, potenziali soci…)

1. descrizione dell’idea
2. analisi della fattibilità idea /

organizzazione
3. previsioni economico – finanziarie

COSA E’

CONTENUTO

A COSA SERVE

consulente 
finanziario, 

esperto

CHI LO FA



contenuto
BUSINESS 

PLAN

prodotto /
servizio

clienti 
mercato

concorrenzalocalizzazione

strategie 
promozionali

prezzi

organizzazione

forma 
giuridica

piano 
economico 
finanziario

misurare il rischio 
di impresa

idea 
imprenditoriale

obiettivi



SCELTA DELLA FORMA 
GIURIDICA

ADEMPIMENTII
CIVILI, BUROCRATICI, 

FISCALI

REPERIMENTO
RISORSE FINANZIARIE

LA BUSINESS IDEA ANALISI  SCENARIO BUSINESS PLAN



"Un vincitore 
è semplicemente un sognatore 

che non si è mai arreso" 
(Nelson Mandela)


