La piattaforma delle Camere di Commercio

m SERVIZIO NUOVE IMPRESE

Il valore del networking

Dal contatto alla collaborazione:

il networking come motore
per startup e PMI
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Networking per startup
e PMI

Costruire relazioni & uno degli strumenti piu potenti per far
crescere un’'impresa. Non si tratta solo di conoscere nuove
persone, ma di sviluppare connessioni che possano
trasformarsi in opportunita commerciali, partnership
strategiche, occasioni di apprendimento e perfino amicizie
professionali.

Per chi avvia una startup o una piccola impresa, la rete di

relazioni € spesso piu importante del capitale iniziale: una
porta aperta al momento giusto pud accelerare il percorso
piu di qualsiasi finanziamento.



Perché conta il networking?

Il networking e cruciale perché permette di superare
Iisolamento tipico delle piccole realta. Una startup appena
nata ha bisogno di visibilita, validazione e fiducia: tutte cose
che si costruiscono piu facilmente quando si & connessi a
persone e organizzazioni gia attive.

Attraverso il networking si accede a conoscenze che non si
trovano nei manuali, a contatti di settore difficili da
raggiungere e a collaborazioni che riducono tempi e costi.
Inoltre, in un contesto locale come quello veneto, la
reputazione passa spesso dal “passaparola qualificato”:

essere parte di una rete riconosciuta aumenta credibilita e
affidabilita.



Le occasioni da cogliere

Il networking si sviluppa in luoghi e momenti diversi, e
riconoscerli € fondamentale. Le Camere di Commercio e le
associazioni di categoria organizzano regolarmente incontri,
workshop e fiere di settore dove le imprese possono
presentarsi e conoscere partner.

Gli incubatori e gli acceleratori offrono eventi di pitching e
community di startup che favoriscono scambi diretti con
investitori e mentor. Anche contesti meno formali, come i
coworking, i meetup tecnologici, le community online o i
gruppi LinkedIn locali, permettono di fare rete in modo
spontaneo e duraturo. In Veneto, i distretti produttivi e i
consorzi rappresentano da decenni una forma di networking
che oggi si rinnova con strumenti digitali.




Esempi e idee
[

Molte imprese venete hanno costruito il proprio successo
partendo da relazioni locali. Startup innovative hanno trovato
| primi investitori durante eventi come i Demo Day organizzati
da incubatori universitari o dalle stesse Camere di
Commercio. Piccole imprese artigiane hanno creato gruppi di
acquisto e piattaforme e-commerce condivise, riducendo i
costi e aumentando la visibilita online.

Altre PMI hanno sfruttato reti territoriali per esportare: basti
pensare ai consorzi vitivinicoli o al sistema moda, che hanno
permesso a piccole aziende di entrare insieme in mercati
esteri competitivi. Questi esempi mostrano che,
indipendentemente dal settore, il networking non & un
“optional”, ma uno strumento concreto per crescere.



Spunti
N

Fare networking richiede atteggiamento proattivo e
autenticita. Non basta collezionare biglietti da visita: serve
tempo per coltivare i rapporti, ascoltare e offrire valore agli
altri. Un imprenditore che partecipa regolarmente a eventi,
si rende disponibile a collaborare e condivide esperienze
crea una reputazione positiva che lo distingue. Per chi inizia,
il consiglio & partire in piccolo: partecipare a una fiera di
settore, iscriversi a una community online o entrare in un
gruppo locale di imprenditori.

Una singola connessione giusta pud significare un nuovo
cliente, un partner tecnologico o un mentore capace di
guidare nelle scelte piu difficili. Il networking € un
investimento che ripaga in fiducia, opportunita e crescita.
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